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Europa

o Ein franzdsischer Kooperationspartner von Kontaktwerk betreut kontinuierlich das
Handlernetz eines Maschinenbauers in Frankreich. Er hat dort geeignete Partner
gefunden, und uUberpriuft deren Zusammenarbeit mit dem Hersteller stetig.

¢ Ein Maschinenbauunternehmen sucht Handler/Distributoren fir Belgien und die
Niederlande. Ein franzosischer Kooperationspartner von Kontaktwerk wird dazu be-
auftragt. Er hat zuvor schon in Frankreich geeignete Partner fur den Maschinen-
bauer gefunden, die er kontinuierlich auch extern betreut.

Amerika

e Ein international tatiges Familienunternehmen im Bereich Sensortechnik beauftragt
einen Unternehmensberater aus dem Kontaktwerk mit einem Strategie-Check fur
den Markt USA. Daraus entsteht ein langfristiges Vertriebsprojekt.

o Ein mittelstandischer Hersteller von Anschlusskomponenten baut sein weltweites
Vertriebsnetz kontinuierlich aus. Ein Strategie- und Marketingberater aus dem
Kontaktwerk fuhrt ein Vertriebsprojekt fur den US-amerikanischen Markt durch und
findet geeignete Distributoren.

e Ein Mittelstandler, der in Brasilien ein produzierendes Tochterunternehmen hat,
mochte dort einen neuen Geschaftsfuhrer suchen und installieren. Ein Koopera-
tionspartner von Kontaktwerk in Brasilien findet die geeignete Person.

Asien

o Ein mittelstandischer Hersteller von Thermischen Gerdten hat in China einen
potentiellen Kooperationspartner identifiziert. Ein auf China spezialisiertes Bera-
tungsunternehmen aus dem Kontaktwerk begleitet das Unternehmen auf seinem
Weg zu einer Kooperation mit dem chinesischen Partner.

o Ein Mittelstdndler aus dem Bereich Druckluftaufbereitung und —zubehdr aus der
Region Stuttgart baut seine Prasenz in China aus. Eine Markenanwaltin aus dem
Kontaktwerk begleitet kontinuierlich die Markenschutzbelange des Herstellers dort
und auch in anderen Markten.

e Ein Unternehmen mdchte in Indien einen Industriepartner finden und dann auch
dort produzieren. Ein auf Indien spezialisiertes Beratungsunternehmen aus dem
Netzwerk von Kontaktwerk mit mehreren Biros im Land erstellt eine Marktstudie
und findet den richtigen Partner.
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e Ein Mittelstandler mit einer produzierenden Tochterfirma in China sucht fur 2 neue
Mitarbeiter, die nach China entsandt werden sollen, ein geeignetes interkulturelles
Training. Ein darauf spezialisiertes Unternehmen aus dem Kontaktwerk fihrt das
Training durch.

e Ein suddeutscher Hersteller von Sensoren méchte in China eine Produktion aufbau-
en. Man sucht den zukunftigen Geschéaftsfuhrer. Herr Mayer findet in kUrzester Zeit
Uber das eigene Netzwerk durch einen Querkontakt tiber den Geschaftsfiihrer eines
schon in China tatigen Mittelstandlers die richtige Person. Das Projekt ging extrem
schnell und dauerte von der ersten Kontaktaufnahme des Auftraggebers mit Kon-
taktwerk bis zur Vertragsunterzeichnung des Kandidaten nur ca. 5 Wochen!

e Ein Automobilzulieferer lasst eine Wettbewerbsrecherche fir China bei einem
Unternehmensberater aus dem Kontaktwerk durchfihren.

e Ein spezialisierter Dienstleister aus dem Kontaktwerk tbernimmt in China Buchhal-
tung und Verwaltung einer neu gegrindeten Tochterfirma eines Mittelstandlers aus
dem Bereich Automatisierungstechnik.

Ubersetzungen

e Ein franzosischer Automobilzulieferer, mochte seinem deutschen OEM-Kunden ein
von ihm technisch und kostenoptimiertes verbessertes Produkt vorstellen, das er in
der bisherigen Version seit Jahren fur ihn fertigt. Die komplexe und schwierige
Ubersetzung von Franzosisch in Deutsch (mit der Beschreibung von konstruktiven
Anderungen am Produkt bis zum kaufmannischen Vorschlag) wird tber 2 Uber-
setzungsagenturen aus dem Kontaktwerk organisiert. Das Ergebnis fuhrt zu der
Annahme des Angebots und der Bestellung des Automobilkunden.

o Ein Hersteller von spezialisierten kaltetechnischen Anlagen hat eine Anlage in eine
ehemalige Sowjetrepublik verkauft. Die Technische Dokumentation wird von einem
russischsprachigen Ingenieur mit der entsprechenden Fachkompetenz — vermittelt
Uber ein Beratungsunternehmen aus dem Kontaktwerk - ins Russische Ubersetzt.

e Ein Ubersetzungsunternehmen aus dem Netzwerk Ubersetzt die spezialisierte
Technische Dokumentation eines Unternehmens aus dem Bereich Messtechnik
(Energiebranche) ins Franzésische.

.

Hanns-Robert Mayer
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